Die Studieninhalte

Studiengdnge Bankfachwirt/-in (SBW) und
Bankbetriebswirt/-in (SBW)

Breit angelegte berufliche Qualifizierung mit den
Schwerpunkten Privatkundengeschaft, Vermogens-
management, Mittelstandsgeschaft und Filialleitung:

- Betriebs- und
Volkswirtschaftslehre

- Immobilien- und Mittel-
standsfinanzierung

- Vermdégensanlage

- Bankgeschéftliche
Rechtsfragen

- Steuerlehre

- Bank-/Sparkassen-
management

Bachelor-Studiengang ,,Banking and Sales*

- Grundlagenmodule: z.B. Statistik, Wirtschafts-
informatik und Englisch

- Schwerpunkt: Bankbetriebslehre

- Spezialisierung Vertrieb: Vertriebsmanagement/-
steuerung, Beratung/Vertrieb von
Finanzprodukten, Vertriebsrelevante Bereiche
der IT, Vertriebswege/Multikanalstrategie

Ihre Vorteile auf einen Blick

- Anwendungs- und praxisorientiertes Studium

- Wissenschaftliche und berufsbezogene
Qualifizierung in tiberschaubarer Studiendauer

- Drei hoch anerkannte Abschliisse innerhalb
eines Studienprogramms

- Lehrveranstaltungen mit Hochschulprofessoren
und Fachexperten aus der Finanzpraxis

- Kleine Studiengruppen

- Vorbereitung auf verantwortungsvolle Aufgaben
im Vertrieb

- Hervorragende Karriereperspektiven

Haben wir lhr Interesse geweckt?

Fiir weitere Fragen stehen wir lhnen gerne zur Verfligung.

Sparkassenverband Baden-Wiirttemberg
Sparkassenakademie

Pariser Platz 3 A, 70173 Stuttgart

Marc Jager

Tel. +49 711 127-82213
marc.jaeger@sv-bw.de

oder

Hochschule der Sparkassen-Finanzgruppe

- University of Applied Sciences - Bonn GmbH
SimrockstralRe 4, 53113 Bonn

Steffen Puklavec

Leiter Priifungs- und Studierendenservice

Tel. +49 228 204-9951
steffen.puklavec@s-hochschule.de

Weitere Informationen finden Sie unter:

www.spk-akademie.de
www.s-hochschule.de
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Das Studienkonzept

- Bachelor-Studienprogramm der
Sparkassenakademie Baden-Wiirttemberg
und der
Hochschule der Sparkassen-Finanzgruppe

- Innerhalb von sieben Semestern zu den
berufsqualifizierenden Abschliissen
»Bankfachwirt/-in (SBW)“,
»Bankbetriebswirt/-in (SBW)“ und dem

international anerkannten Hochschulabschluss

»Bachelor of Arts (B. A.)"

- Verkiirzung der Studiendauer bei Vorbildung
»,Bankfachwirt/-in“

- Schwerpunkt Bankbetriebslehre
mit Spezialisierung auf den
Vertrieb von Finanzdienstleistungen

- Vorbereitung auf anspruchsvolle Aufgaben
im Vertrieb durch ideale Verkniipfung von
theoretischer Qualifizierung und praktischer
Anwendung

- Ausgewogene Kombination aus Selbst- und
Prasenzstudienphasen

Zielgruppe

Bankkaufleute bzw. Bankfachwirte mit
Hochschulzugangsberechtigung, die

- leistungsfahig

- motiviert

- kommunikativ sind und

- verantwortungsvolle Aufgaben im Vertrieb
wahrnehmen wollen.

Der Studienverlauf

Beispielhafter Studienverlaufsplan fiir Bankkaufleute:

1. Semester (WS)

Deskriptive
Statistik

Selbstlernphase
Bankfachwirt
(6 Monate)

Induktive
Statistik

Mikrookonomie

Prasenzphase

Bankfachwirt
(5 Wochen Block)

Grundlagen
der Wirtschafts-
informatik

Selbstlernphase
Bankbetriebswirt
(3 Monate)

2. Semester (SS) 3. Semester (WS) 4. Semester (SS)

Gesamtbank-
steuerung

Prasenzphase

Bankbetriebswirt
(3 Monate Block)

5. Semester (WS)

6. Semester (SS)

7. Semester (WS)

English for Electronic
. . . q Management
Financial Services Business
Geschaftspolitik
und Social Media Kreditgeschaft

Vertriebsplanung

Informations-
verarbeitung bei
Finanzdienstleistern

Vertriebssteuerung
und Zielgruppen-
management

Vermégensanlage
und
Verbundgeschéfte

Stationarer
Vertrieb

Multikanalvertrieb

Bachelorarbeit

Direktvertrieb

Kundenberatung
und
Vertriebscoaching

Kolloquium

Abschlusse: Bankfachwirt/-in (SBW) nach Sem. 2, Bankbetriebswirt/-in (SBW) nach Sem. 4, Bachelor of Arts nach Sem. 7

Bankfachwirt bzw.
Bankbetriebswirt

Grundlagen-
module

Vertrieb

Spezialisierung

Beispielhafter Studienverlaufsplan fiir Bankfachwirte:

zuvor

absolviert

Selbstlern- und Prasenzphase

Bankfachwirt

1. Semester (WS) 2. Semester (SS) 3.Semester (WS) 4. Semester (SS) 5. Semester (WS)

Selbstlernphase

Bankbetriebswirt
(3 Monate)

Prasenzphase
Bankbetriebswirt
(3 Monate Block)

Deskriptive Induktive English for Electronic M
Statistik Statistik Financial Services Business anagement
Geschaftspolitik
Mikro6konomie und Social Media Kreditgeschaft
Grundlagen Vertriebsplanung
der Wirtschafts- - - -
informatik Gesamtbank- Inform_atlons- ; Vertne_l:)ssteuerung Vermégensanlage
steuerung .verarb.eltung.bel und Zielgruppen- und .
Finanzdienstleistern management Verbundgeschafte

Stationadrer
Vertrieb

Multikanalvertrieb

Bachelorarbeit

Direktvertrieb

Kundenberatung
und
Vertriebscoaching

Kolloquium

Abschlisse: Bankbetriebswirt/-in (SBW) nach Sem. 2, Bachelor of Arts nach Sem. 5



