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Qualifizierungsübersicht Fachseminar Verkaufstraining 

43519200 

Lernerfolgskontrolle / Abschlusskolloquium Fachseminar Verkaufstraining 

43511400 

Modul 4 „Dynamik in Gruppen und Handeln im Gesamtprozess“ 
 

43511300 

Modul 3 „Transaktionsanalyse und schwierige Trainingssituationen“ 

43511200 

Modul 2 „Trainingskonzeptionen zielgerichtet entwickeln, vorbereiten und 
durchführen“ 

43511100 
Modul 1 „Grundfragen des Verkaufstrainings und Trainingsmethoden“ 

 

Teilnahmevoraussetzungen: 

• Erfolgreicher Abschluss des Studiengangs „Bankfachwirt/in“ 

• Möglichst eine einjährige Berufserfahrung im Vertrieb  

• Möglichst Erfahrungen in der Leitung von Gruppen 

 

Gesamtdauer des Fachseminars für Verkaufstraining: 20 Tage plus Lernerfolgskontrolle 


