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Als Spezialist/-in im Internationalen
Firmenkundengeschaft bieten Sie
lhrem Kunden Losungen an, mit
denen er seine Ziele im Ausland

sicher und erfolgreich erreichen wird.

Ziele

Sie erlernen die Produktpalette im Internationalen
Firmenkundengeschéft und wissen, welche Ertrags-

und Risikowirksamkeit die einzelnen Produkte haben.

Sie haben vertiefte Kenntnis zu aktuellen Absatz-/
Finanzierungsmdglichkeiten und Ansatzen fur die
Exportfinanzierung. Sie verstehen sich als “Begleiter’
des Kunden ins Ausland, kénnen den Bedarf des Kun-
den erkennen und erarbeiten Lésungsansdtze.

Zielgruppe

—> Berater/-innen Internationales Geschéft (BIGs)

—> Mitarbeiter/-innen, die Aufgaben im inter-
nationalen Geschaft wahrnehmen bzw.
wahrnehmen sollen

—> Sachbearbeitung/Marktfolge im IFG

—> Vertiefung des Fachwissens fiir ALG-Koordina-
toren/-innen

Nutzen

Sie werden grundlegend fiir den besonders anspruchs-
vollen Bereich Internationales Firmenkundengeschaft
qualifiziert und erlernen ein umfangreiches Produkt
Know-how. Der Einsatz der Instrumente in Beratungs-
gesprachen wird im praxisorientierten Fachseminar
trainiert.

5 Voraussetzungen

Fir die Teilnahme an diesem Fachseminar ist der
erfolgreiche Abschluss des Studiengangs Bank-
betriebswirt bzw. héherwertiger Bildungsabschluss
oder erfolgreicher Abschluss des Studiengangs Bank-
fachwirt und Teilnahme am Grundseminar ,Internatio-
nales Firmenkundengeschift (37111100)“ erforderlich.

SEMINAR-KONZEPT

Das Fachseminar findet im BLENDED-plus-Format
statt: Im Zusammenspiel von Webinaren, Prasenz-
schulungen und Selbststudium wird lhnen Wissen
vermittelt und Raum zum fachlichen Austausch, fur
Ubungssequenzen und zur Vernetzung mit den Teil-
nehmenden gegeben. Das Seminar schlieBt mit einem
Abschlusskolloquium ab, das Ihnen die Méglichkeit
bietet, Ihre erworbenen Kenntnisse zu reflektieren und
zu prdsentieren.
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» Onboarding Fachseminar
» Grundlagen Wirtschaftsrecht

» AuBenwirtschaftsgesetz |
Meldewesen | Priifung

» Landerrisikoanalyse |
Landerrating

» Dokumente im internationalen
Geschift

» Inlands- und Auslands-
zahlungsverkehr

» Grundlagen zu Garantien,
Akkreditiven und Inkasso

» Devisenhandel

» AuBenwirtschaft

» Bilanzen durch die
»Auslandsbrille

» Vertiefung zu Garantien,
Akkreditiven und Inkasso

» kurzfristige AuBenhandels-
finanzierung

» mittel-/ langfristige AuBen-
handelsfinanzierung

» Profi im Vertrieb (1 + 2)

» Abschlusskolloquium




