Fachseminar

Marketing und
Vertriebsmanagement

(41212200)

Das Fachseminar Marketing und Vertriebsmanagement ist eine umfassende
PersonalentwicklungsmaRBnahme zur Qualifizierung von Mitarbeiter/-innen
aus den Bereichen Marketing/Vertriebsmanagement/Vertriebssteuerung.
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Ziele Priifungsleistungen

Sie sind mit den Grundlagen aus Vertriebsmanagement Bankfachwirt/-in oder gleichwertiger/h6herwertiger
und der Marktkommunikation vertraut und kénnen Stra- Bildungsabschluss sowie ein Jahr Praxis im Bereich
tegien dafuir entwickeln und umsetzen. Sie kénnen unter- Marketing/Vertriebsmanagement/Vertriebssteuerung
schiedliche Ansatze der Marktforschung voneinander bis zur Lernerfolgskontrolle.

abgrenzen und gewonnene Daten fiir die Marketing-

planung berlicksichtigen. Sie kénnen die Instrumente 6

und MaRnahmen der Preis- und Produktpolitik einsetzen
und kennen unterschiedliche Umsetzungs- und Fih-
rungsinstrumente, die Sie im Rahmen des Vertriebsma-
nagements beriicksichtigen.

Prifungsleistungen

Die LEK besteht aus einer Hausarbeit und einem Ab-
schlusskolloquium. Im Abschlusskolloquium erfolgt die
Prasentation und Erérterung der Hausarbeit sowie ein
Fachgesprach zu den Inhalten des Fachseminars. Die
Zielgruppe Leistungsanforderungen in der LEK orientieren sich an

den Zielen und Inhalten der einzelnen Seminarbausteine.
Mitarbeiter/-innen aus Marketing, Kommunikation,

Vertriebsmanagement sowie Vertriebssteuerung. Die detaillierten Regelungen fiir die Zulassung und die
Durchfiihrung entnehmen Sie bitte den Informationen fir
4 die Teilnehmer/-innen an der LEK.
Nutzen

Im Fachseminar Marketing und Vertriebsmanagement
verknipfen Sie theoretische Grundlagen mit Anwen-
dungsbeispielen aus aktuellen Projekten des SVBW und
der praktischen Umsetzung in Sparkassen.

SEMINAR-KONZEPT

-

Das Fachseminar umfasst flinf Bausteine. Die insgesamt 20 Tage werden in einer Kombination aus Prasenz, Webinar
und Selbststudium angeboten und schlieBen mit einer Lernerfolgskontrolle ab. Fiir die Verbindung zwischen der in den
Veranstaltungen gelernten Theorie und der Umsetzung in die Praxis wird das Fachseminar mit einem durchgdngigen
Fallbeispiel begleitet. Die Bausteine sind auch einzeln buchbar.

» Grundlagen des Marketings/ » Priifungsvorbereitung

Vertriebsmanagements und Fallbearbeitung im Fach-
(41212210) seminar Marketing und Vertriebs-
management
(41212240)

» Vertriebsmanagement und
aktuelle Vertriebskonzepte
(41212220) » Strategische
Vertriebspositionierung

(41212250)

» Vertriebsplanung und
Vertriebscontrolling
(41212130) » Lernerfolgskontrolle/
Abschlusskolloquium

(41212260) -1 Tag

Mit unseren
Newslettern optimal

ANSPRECHPARTNER/-IN informiert bleiben!
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Birgit Brehm

Organisation

Tabea Sojat

Tel. +49 711 127-82112
birgit.orehm@sv-bw.de
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